Und zwar so, dass das auch fiir uns
rentabel ist. Dazu kommt, dass bei uns
die Skalierung erst beginnt. Wir fangen
mit 400 Megawatt an und wollen 2026
bei 5 Gigawatt sein.

Und die werden in Deutschland pro-
duziert?

Fir die Solarzellen mieten wir in Bit-
terfeld das ehemalige Produktionsge-
baude von Sovello. Die Halle ist leer-
gerdumt, in einem Top-Zustand und
wir kdnnen sehr schnell mit unserem
Equipment und der notwendigen
Haustechnik hinein. Denkbar, dass wir
dort auf 5 Gigawatt ausbauen. Die
Zelle ist flir eine zentrale Produktion
bestens geeignet. Das Solarmodul
aber nicht. Eine 5 Gigawatt-Fertigung
macht da keinen Sinn.

Warum?

In einem Lkw mit Standardcontainer
bekommen Sie 25 bis 35 Module auf
Europaletten unter. Sie haben fiir den
Langstreckentransport von Modulen
einen hohen Logistikaufwand und
damit einen zu hohen CO,-Ful3ab-
druck. Dagegen passt die Produktion
mehrerer Monate von Zellen in den
gleichen Lkw.

Wie sehen ihre Plane fiir die Modul-
fertigung in Deutschland also aus?

Wir kaufen die alte Solarworld-Modul-
fabrik in Freiberg. Es ist immer noch
die gro3te Modulfabrik Europas. Die
Linie nehmen wir wieder in Betrieb.
Sie liegt wie in einem Winterschlaf. Die
vorhandene Produktionstechnik wie
die Stringer stammt zu hundert Pro-
zent von Meyer Burger. Wir werden sie
natirlich noch auf den neuesten
Meyer-Burger-Technologiestand brin-
gen.

Und wie viel wollen Sie dort produzie-
ren?

Wir gehen mit 400 MW ins Rennen.
Damit ist die Fertigung aber nicht aus-
gelastet. Es besteht ein Potenzial von
800 MW bis 1 Gigawatt.

themen 530 - 20. August 2020

Da fehlen also noch mindestens 4 GW
im Modulendausbau. Wollen Sie die
anderen Fabriken selbst betreiben
oder kénnten das auch Weiterverar-
beiter tun?

Es gibt niemand, der unsere patent-
geschiitzte Modultechnologie nutzen
kann und das soll so bleiben. Wir wer-
den diese Technologie Dritten nicht
zur Verfligung stellen.

Woher beschaffen Sie Ihre Wafer?

Am Standort Bitterfeld gibt es ein
Start-up NextWafe, das dort eine Gi-
gawatt-skalierte Fertigung flr neuar-
tige Wafer aufbauen will, die nicht
mehr gesagt werden. Das ist ein sehr
energieeffizientes Verfahren. Wir ar-
beiten mit dem Unternehmen bereits
zusammen. So bekdme man am
Standort Bitterfeld eine Art Integration
von Wafer- und Zellenproduktion hin.
Bis dahin kaufen wir Wafer ein - nicht
notwendigerweise in China. Auch in
Europa gibt es Lieferanten - so wie fiir
alle anderen Komponenten auch. Fo-
lien, Verbindungstechnologie, Dosen,
Rahmen oder Glas: Die Branche hat
sich hier sehr gut entwickelt, wenn-
gleich die Lieferketten in Europa wie-
derbelebt werden miissen.

Wie reagieren potenzielle Kunden auf
lhre Absicht, in Deutschland Hetero-
junction-Module zu produzieren?

Sehr positiv. Wir haben Absichtserkla-
rungen Uber ein Volumen von 2 Giga-
watt Modulen und Solarzellen vorlie-
gen. Bei angestrebten 400 Megawatt
Kapazitdt am Anfang ist das eine
schdéne Ausgangsposition.

Setzen Sie auch deshalb auf den Ein-
kauf in Europa, um Engpasse wie sie
in der Coronakrise aufgetreten sind,
kiinftig zu vermeiden?

Absolut. Es geht um Lieferketten und
Verlasslichkeit. Bisher ist der Umgang
Europas mit dem Thema aber naiv und
gefahrlich. Wir reden bei der Photo-
voltaik tiber das Ol der Zukunft, das
Fundament kiinftiger Energieversor-

gung. Und wir verlassen uns fast voll-
standig auf China. Das darf aus indus-
triepolitischer Sicht nicht sein. Deshalb
ist die Entscheidung zur Riickkehr der
Zellproduktion in Europa eine wich-
tige strategische Weichenstellung.

Die bisher aber weder von Berlin noch
von Briissel finanziell unterstiitzt wird.

Um es klar zu sagen: Unsere Expansi-
onsplane sind wirtschaftlich tragfahig.
Wir betteln nicht um Subventionen.
Was uns wichtiger ist, ist eine Unter-
stlitzung bei der Beschaffung von
Fremdkapital, zum Beispiel Gber Biirg-
schaften oder durch Landesbank-In-
strumente. Denn flr unsere groBBen
Expansionspléne brauchen wir starke
Finanzpartner. Und Banken halten sich
in der aktuellen Lage bei der Kredit-
vergabe zurtick.

Welche Mdéglichkeiten sehen Sie fiir
Europa, seine PV-Industrie zu starken?

Zolle wollen wir jedenfalls keine,
weder fiir Solarmodule noch fiir Kom-
ponenten wie z.B. Glas. Aber die So-
larbranche ist eine, die der Nachhal-
tigkeit verpflichtet ist. Das muss Be-
riicksichtigung finden. Ein Modul ist
ein volumindéses Produkt. Die Logistik
ist teuer. Laut Fraunhofer kostet der
Import aus China zwischen 1 bis 3
Cent je Watt Spitzenleistung. Um so
viel kann eine Modulproduktion in
Europa also schon mal rein betriebs-
wirtschaftlich teurer sein. Aber der Im-
port ist auch ein Irrsinn im Sinne der
Umwelt. Die EU sollte deshalb den
CO,-Fulabdruck eines Solarmoduls in
Ausschreibungen zu einem Kriterium
machen. Und die Technologie.

Wie billig wird der Solarstrom mittel-
fristig?

Der Preis wird noch weiter fallen,
durch Technologieschritte wie unsere.
Das ist die Karte, auf die wir setzen.
Wir haben die Chance, auf zwei Cent
je Kilowattstunde zu kommen oder
gar darunter.



