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Wirtschaft

FRANKFURTER ALLGEMEINE ZEITUNG

enschen vergleichen sich

mit anderen, immer wieder

und auf ganz unterschiedli-

chen Ebenen: in der Schule,
im Sport, im Erwerbsleben. Uber das
Auto, das Handy, die Urlaubsreise. Der
Vergleich ist immer auch eine Triebfeder
des Wirtschaftslebens gewesen. Im Engli-
schen gibt es dafiir eine schone Redewen-
dung: ,to keep up with the Joneses“ — mit
den Joneses Schritt halten. Man will sich
von den Nachbarn nicht abhéngen lassen,
wenn sie sich eine neue Kiiche oder ein
neues, natlirlich groBeres und PS-stirke-
res Auto leisten kdnnen, wenn sie (in Vor-
Corona-Zeit) in exotischere Regionen der
Welt in den Urlaub fliegen, wéchst der An-
reiz, es ihnen nachzutun. Wer in einem
teuren Stadtviertel lebt und weniger als
seine Nachbarn verdient, kann auf diese
Weise iiber kurz oder lang Probleme mit
seiner Bank bekommen.

Ein ganz besonderer Vergleichsmaf-
stab ist natiirlich das Einkommen. Neben
dem Bildungsabschluss zergliedert es die
Bevolkerung. Es gibt die da oben, die da
unten und die dazwischen. Fast alle zdh-
len sich zur Mittelschicht. Doch der ein
oder andere gehort zu den oberen 10 Pro-
zent, ohne dass er es selbst je gedacht hat-
te. Das arbeitgebernahe Institut der deut-
schen Wirtschaft hat einmal mehr die Da-
ten aus dem Sozio-oekonomischen Panel
(SOEP) ausgewertet. Herausgekommen
ist unter anderem: Kinderlose Singles ge-
héren mit einem Nettoeinkommen von
3529 Euro zu den reichsten 10 Prozent.
Paare, die keinen Nachwuchs oder zumin-
dest keinen mehr im Haushalt haben, z&h-
len mit mehr als 5294 Euro netto im Mo-
nat zu dieser Kategorie.

Das Institut in Koln hat die Daten aus
den Haushaltsbefragungen fiir das Netz
aufbereitet. Jeder kann dort einen Ver-
gleich wagen — was allerdings nicht ganz
leicht ist, da nicht die schlichten Nettoein-
kommen miteinander verglichen werden,
sondern die Familiengréf3e beriicksichtigt
wird. Dabei wird allerdings unterstellt,
dass das Zusammenleben billiger ist. Da-
her wird das gesamte Nettoeinkommen ei-
nes Haushalts durch eine gewichtete Zahl
seiner Mitglieder geteilt. Der erste Er-
wachsene hat den Faktor 1, jedes weitere
Haushaltsmitglied ab 14 Jahren den Fak-
tor 0,5, Kinder unter 14 Jahren bekommen
den Faktor 0,3. Ein Paar ohne Kinder féllt
somit in dieselbe Einkommensgruppe ei-
nes Singles, wenn es iiber das Eineinhalb-
fache seines Nettoeinkommens verfiigt.

Zu beriicksichtigen ist noch etwas:
Auch wenn die Studie am Montag verof-
fentlicht worden ist, sind selbst diese Zah-
len nicht ganz taufrisch. Sie spiegeln das
Jahr 2017. Doch auch damit sind sie im-
mer noch deutlich jlinger als die aus der

Wie wohlhabend sind Sie im Vergleich?
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1) Das bedarfsgewichtete Nettoeinkommen beriicksichtigt, dass Kinder weniger Geld brauchen als Erwachsene und dass das Leben in einigen Bereichen giinstiger wird, wenn mehrere Menschen zusammenleben. Deshalb wird das
gesamte monatliche Haushaltsnettoeinkommen durch die bedarfsgewichtete Zahl der Haushaltsmitglieder geteilt. Der erste Erwachsene hat den Faktor 1, jedes weitere Haushaltsmitglied iiber 14 Jahren den Faktor 0,5, Kinder unter 14
Quelle und Grafikvorlage: IW Kdln auf Basis von Daten des Sozio-oekonomischen Panels (SOEP) bezogen auf das Jahr 2017. / FA.Z.-Grafik heu.

Jahren den Faktor 0,3.

Obere 10 Prozent
mit 3529 Euro

Ab welchem Einkommen gehort man zu den
Spitzenverdienern? Das kann jetzt jeder leicht
herausfinden. Von Manfred Schiifers, Berlin

neuesten Einkommensteuerstatistik. We-
gen der langen Fristen zur Steuerveranla-
gung sind diese erst etwa dreieinhalb Jah-
re nach Ende des Veranlagungsjahres ver-
fiigbar. Im Mai dieses Jahres berichtete
das Statistische Bundesamt beispielswei-
se iber die Daten aus dem Jahr 2016.
Knapp 22 900 aller Steuerpflichtigen hat-
ten demnach Einkiinfte von mindestens
einer Million Euro. 102 000 Steuerpflichti-
ge zahlten nach der offiziellen Statistik

die ,Reichensteuer” von 45 Prozent. Der
Spitzensteuersatz traf in dem Jahr Ein-
kommen iiber 255 000 Euro. Bei gemein-
sam veranlagten Eheleuten ist der Betrag
doppelt so hoch. Sie zdhlen zudem als ein
Steuerpflichtiger.

Wie die beiden Wirtschaftswissen-
schaftler des Instituts, Judith Niehues und
Maximilian Stockhausen, hervorheben,
ist vor der Corona-Krise der Wohlstand
in Deutschland auch in der Breite deut-

Auferstanden aus Ruinen

Nach Jahren der Krise fasst die Solarbranche in Deutschland wieder Mut — und Traume leben fort

niza. FRANKFURT. Das Geschéft mit
der Sonnenenergie boomt. Mit 138 Giga-
watt lag die Kapazitdt der global produ-
zierten Module 2019 satte 30 Prozent {iber
dem Vorjahreswert, wie die Okonomen
des Londoner Markit-Instituts kiirzlich er-
rechnet haben. Hauptabnehmer der zum
weit tiberwiegenden Teil in China gefertig-
ten Teile ist das Land in Fernost selbst,
aber auch in Deutschland gibt es nach der
2013 einsetzenden Ausbauflaute seit zwei
Jahren wieder leichte Zuwéchse. Solarmo-
dule im Umfang von 3,9 Gigawatt schraub-
ten sich Hausbesitzer im vergangenen
Jahr auf die Dacher. Mit rund 50 Gigawatt
Ubertrifft ihre installierte Leistung jene
der deutschen Kohlekraftwerke mittler-
weile deutlich, wenngleich die Anlagen
nur wenige Wochen im Jahr und noch sel-
tener als Windrédder unter Volllast laufen.

Durch die gesunkenen Herstellungskos-
ten und das gewachsene Klimabewusst-
sein sieht sich die Solarbranche im Auf-
wind. Installateure und Hersteller berich-
ten von einem anziehenden Interesse. In
Bremen, Hamburg und Baden-Wiirttem-
berg ist die Installation auf den Dachern
neuer Wohngebdude kiinftig verpflich-
tend, doch in Ostdeutschland wuchs die
Nachfrage im vergangenen Jahr am stérks-
ten, wie das Online-Verbraucherportal
Aroundhome nach Auswertung von mehr
als 100 000 Suchanfragen der F.A.Z. be-
richtet. Spitzenreiter war demnach Sach-
sen. Aroundhome erklért sich das unter
anderem mit Nachholeffekten angesichts
der Tatsache, dass sich im Osten bislang
nur 165000 Solaranlagen finden. Zum
Vergleich: In ganz Deutschland sind es 1,8
Millionen und allein in Bayern mehr als
500 000. Das Interesse an Mietmodellen
bleibt laut der Suchanfragen-Auswertung
indes schwach; wer sich fiir die Photovol-
taik entscheidet, kauft.

Im Sanierungseifer nichts liberstiirzen

Dass die Installationskosten fiir Hausbesit-
zer schnell fiinfstellig werden und sich die
Investition erst nach vielen Jahren rech-
net, erklart eine nach wie vor weitverbrei-
tete Skepsis. Fiir Markus Wohlgemuth ist
sie aber in vielen Fallen vollig unberech-
tigt. Der Architekt und Energieberater ar-
beitet in der Innovation City Ruhr, einer
von Politik und Wirtschaft vor zehn Jah-
ren gegriindeten Projektgesellschaft, die
sich vor allem in Bottrop einen Namen ge-
macht hat mit Technologieférderung und
kostenloser Energieberatung fiir Hausbe-
sitzer — und der einstigen Zechenstadt ne-
ben einer mit 4 Prozent weit iiberdurch-
schnittlichen Sanierungsquote auch eine
iiberdurchschnittlich groe Photovoltaik-

Dichte beschert hat. ,Die Leute sind meist
doch iiberrascht, wie giinstig Solaranlagen
sind“, berichtet Wohlgemuth. Die Amorti-
sierungszeit betrage in der Regel zehn bis
zwoOlf Jahre, Fordermittel wie die zuletzt
kraftig aufgestockten KfW- und Bafa-Top-
fe noch nicht einberechnet.

Auch wenn es immer wieder Bedenken
gebe, miisse man in den meisten Féllen kei-
ne statischen Probleme fiirchten. Ahnli-
ches gelte fiir die Wirtschaftlichkeit; Aus-
nahmen seien wegen umliegender Gebdu-
de oder Bidume vollig verschattete Dacher,
eine reine Ost-West-Ausrichtung und in
die Jahre gekommene Dachpfannen, die in
ein paar Jahren ausgetauscht werden miis-
sen. Der Berater empfiehlt zur Erstinfor-
mation die Verwendung von Solardachka-
tastern, wie es sie mittlerweile in vielen Re-
gionen gibt. Darin kann man neben dem
Stromverbrauch auch alle tibrigen Kennzif-
fern eingeben und grob abschitzen, wel-
che Anlagengrofe sich unter welchen Um-
stdnden lohnt. Es sei ndmlich nicht so,
dass mit groBerer Fliache stets die Wirt-
schaftlichkeit steige. ,Interessant ist eine
Solaranlage dann, wenn moglichst viel
selbst verbraucht wird“, erklart der Mann
aus Bottrop. Auf die Einspeisevergiitung
zu schielen wie in fritheren EEG-Hochzei-
ten, als bis zu 50 Cent je Kilowattstunde
winkten, ist aus seiner Sicht nicht ratsam.

Gleichwohl ist auch fiir den Energiebe-
rater nicht alles eitel Sonnenschein mit
der Photovoltaik. Wie viele in der Branche
hédlt auch er die Mieterstromregelung in
der derzeitigen Form fiir untauglich, al-
lein da Vermieter nach der Investition
nicht sichergehen konnten, ob die Mieter
mitmachen. Aber auch Hausbesitzer soll-
ten im Sanierungseifer nicht gleich iiber-
stiirzen und sich beispielsweise die An-
schaffung einer Solarthermie-Anlage gut
iiberlegen. ,So Anlagen brauchen einen
Mindestverbrauch®, sagt Wohlgemuth
iiber diese Systeme, mit denen sich sowohl
Strom als auch Warme erzeugen lassen.
Fir Einfamilienhduser mit nur zwei Perso-
nen lohne sich das nicht.

Hinzu kommen die nach wie vor existie-
renden Speicherprobleme: Zur Mittags-
zeit, wenn die Sonneneinstrahlung ihr Ma-
ximum erreicht, ist der private Verbrauch
meist im Keller. Abhilfe verschaffen Zeit-
schaltuhren, mit denen sich Spiilmaschine
und Trockner programmieren lassen —
und Stromspeicher. Doch bis zu deren
Marktreife ist es fiir den Vertreter der Inno-
vation City Ruhr noch etwas hin. ,Wenn
dicke Fordermittel drauf sind, lohnt sich
das eher, aber in den meisten Féllen
nicht“, sagt er und verweist darauf, dass
die Speicher oft mehr als 50 Prozent von
dem kosten, was man allein fir die Solar-

anlage hinblattert. Und dennoch: Wer er-
warte, dass erst bei einem Eigenstromver-
brauch von 80 Prozent die Wirtschaftlich-
keit gegeben sei, irre. In einigen Fillen
rechne sich Photovoltaik schon ab 30 Pro-
zent und im Grunde fast immer, wenn zu-
gleich eine elektrische Warmepumpe zum
Heizen installiert ist — oder ein Elektroau-
to als Zweitwagen in der Garage steht.

»Das Potential ist gigantisch”

,Die Sonne verschickt keine Rechnung® —
was schon die Solarpioniere der ersten
Stunde predigten, ist mit verstdrktem Be-
mithen um den Klimaschutz wieder in al-
ler Munde. Viele trdumen von der Autar-
kie und unbegrenzten Energieversorgung
in den eigenen vier Wénden, und sei sie
im nicht gerade iibermiflig sonnenver-
wohnten Deutschland auf absehbare Zeit
auch noch so begrenzt moglich. Rund 8
Prozent entfallen im hiesigen Strommix
derzeit auf die Solarenergie. Die Bundes-
netzagentur kalkuliert in den kommenden
zehn bis 15 Jahren mit kraftigen Zuwéch-
sen — aber eben auch nur mit einer Ver-
dopplung auf rund 16 Prozent. Eine jiings-
te Stellungnahme der Wissenschaftsakade-
mien Leopoldina, Acatech und Akade-
mienunion machte ebenfalls deutlich,
dass zwar durchaus mit mehr Eigenstrom-
erzeugung etwa durch die Photovoltaik zu
rechnen ist. Obsolet mache das den Bau
neuer Leitungen jedoch nicht, im Gegen-
teil: ,Der in Teilen der Bevolkerung unge-
liebte Stromnetzausbau ist selbst bei einer
starker dezentral ausgerichteten Energie-
wende unvermeidbar®, lautete ihr Fazit.
Im Norden von Dresden will man sich
die Stimmung aber nicht verderben las-
sen. Fiir Solarwatt 1duft das Geschéft nach

[
Begehrte Solarmodule

Foto Visum

lich gestiegen: Nicht nur die Grenze, die
die oberen 10 Prozent vom Rest der Bevol-
kerung trennt, erhdhte sich, sondern
auch das sogenannte Medianeinkommen.
Es zerlegt die Bevolkerung rechnerisch in
genau zwei gleich grof3e Hélften. 2016 lag
es bei 1869 Euro netto im Monat. Die
Halfte der Bevolkerung verdiente also
mehr, die andere Hélfte weniger. 2017 lag
es den Angaben zufolge schon bei 1946
Euro monatlich — ,,ein deutliches Zeichen
fiir gestiegenen Wohlstand®, urteilen die
Okonomen vom Rhein.

Der Analyse zufolge liberschétzen viele
Deutsche den Anteil der Reichen in der Be-
volkerung. ,Bei Einschétzungen zum The-
ma Reichtum gehen Daten und Wahrneh-
mung besonders weit auseinander®, betont
die Verteilungsexpertin Niehues. ,Kaum je-
mand empfindet sich selbst als reich,
gleichzeitig glauben viele, dass sehr grof3e
Teile der Bevolkerung reich sind.“ Das In-
stitut verweist darauf, dass ein Single mit
3892 Euro netto im Monat zu den reichs-
ten 7 Prozent der Bevolkerung gehort, was
das Einkommen betrifft. , Tatséchlich glau-
ben aber viele, dass erst bei deutlich hohe-
rem Einkommen von Reichtum gespro-
chen werden kann — die Schétzungen lie-
gen meist zwischen 7000 und 10 000 Euro
netto im Monat“, berichten die Forscher.

erfolgreicher Insolvenz und Restrukturie-
rung zuletzt wieder prachtig. Als einer der
verbliebenen Mohikaner aus der alten Pho-
tovoltaik-Industrie, die in Hochzeiten mit
150 000 dreimal so viele Beschéftigte z&hl-
te wie heute, ehe China aggressiv den
Markt aufrollte, ist das im Jahr 1993 ge-
griindete Unternehmen mittlerweile ,,Pre-
mium-Systemhersteller im Hauslebauer-
segment. Von teureren, aber dafiir nach ei-
genem Bekunden auch langlebigeren
Glas-Glas-Modulen iiber Speicher, Versi-
cherung und Wartung bietet Solarwatt
heute ein Photovoltaik-Paket aus einem
Guss. Zuletzt wieder mit Erfolg: Um mehr
als 40 Prozent stieg der Umsatz bis Ende
Mai im Vorjahresvergleich. Eine Erho-
hung der Modulfertigung von 250 auf 300
bis 400 Megawatt bis Jahresende ist ge-
plant. Die Mitarbeiterzahl will man von
380 auf 450 steigern.

,Das Modulgeschéft ist fiir sich genom-
men profitabel, erklart Geschéftsfithrer
Detlef Neuhaus. Die Herstellungskosten
sdnken immer weiter. Und im Speicherge-
schéft sei man sogar ganz vorne mit da-
bei, auch wenn dieses zurzeit noch fiir
alle in der Branche unrentabel und eine
Investition in die Zukunft sei. Der Solar-
watt-Chef ist rundum optimistisch: ,Das
Potential fiir Photovoltaik ist absolut gi-
gantisch, wenn sie auch nicht fiir alle Be-
reiche, gerade im urbanen Bereich, die
beste Losung ist“, sagt er — und da die
deutsche Wirtschaft groBtenteils nicht
aus Aluhiitten bestehe, schlummere
nicht nur auf privaten Hausdédchern ein
noch ungehobenes Potential.

Diese Erkenntnis scheint sich herumzu-
sprechen. Nachdem der Schweizer Anla-
genhersteller Meyer Burger kiirzlich be-
kanntgegeben hatte, den Bau einer eige-
nen Zell- und Modulproduktion mit 400
Megawatt Jahreskapazitit in Deutschland
zu priifen, ist schon von einer heimischen
Photovoltaik-Renaissance die Rede. Eine
auBlerordentliche Hauptversammlung die-
se Woche Freitag soll der rund 160 Millio-
nen Euro fassenden Investitionsentschei-
dung griines Licht erteilen. Schon Anfang
des Jahres 2021 soll es losgehen — wo ge-
nau, will Vorstandschef Gunter Erfurt
noch nicht verraten, aber auch er prahlt
mit Zuversicht. ,Unsere Technologie ist
voll ausgereift®, sagt er. Die Personalkos-
ten ldgen bei weniger als 10 Prozent und
mit einem Wirkungsgrad von 22 Prozent
habe man durch die jahrelange Forschung
und Entwicklung einen Vorsprung gegen-
iber Wettbewerbern. Auch sei der Riick-
halt aus der Politik grof3. Die Photovoltaik
ist fiir Erfurt ,,das Ol der Zukunft® — und
wenn man etwas nicht in die Hinde Chi-
nas legen sollte, dann die Energieversor-
gung von morgen.

Hautkrebs wird zum grofiten
Gesundheitsrisiko fur Bauarbeiter

Studie: Lehrlinge vernachldssigen Sonnenschutz

dc. BERLIN. In der Corona-Pandemie
haben Bauarbeiter zumindest in einer
Hinsicht einen Vorteil: Im Freien ver-
breitet sich das Virus schwieriger als im
Grofiraumbiiro. Andere Gesundheitsri-
siken, die besonders in Aul3enberufen
auftreten, lassen damit aber nicht nach
—schon gar nicht die Sonne. Die Berufs-
genossenschaft Bau, die gesetzliche Un-
fallversicherung fiir die Branche, beob-
achtet mit Sorge, dass sich UV-Strah-
lung zur groften Gefahrenquelle fiir
Bauarbeiter entwickelt. Immer hiufiger
miissen ihre Arbeitsmediziner den Ver-
dacht einer berufsbedingten Hautkrebs-
Erkrankung priifen.

Mit insgesamt 3131 gemeldeten Ver-
dachtsfillen machte sonnenbedingter
Hautkrebs im vergangenen Jahr fast ein
Viertel aller gemeldeten Berufskrank-
heiten in der Bauwirtschaft aus — mehr
als jede andere Diagnose. Das zeigt
eine neue Auswertung der Bau-Berufs-
genossenschaft, die der F.A.Z. vorab
vorliegt. Im Vergleich zum Vorjahr hat
sich die Zahl um 187 oder sechs Pro-
zent erhoht. Zudem weist sie auf die Fol-
gekosten hin: Die Ausgaben fiir Heilbe-
handlung, Rehabilitation und Renten
waren im Jahr 2019 mit 14,3 Millionen
Euro fast doppelt so hoch wie 2017.

Entsprechend besorgt zeigt sich die
Berufsgenossenschaft nun iiber die Er-
gebnisse einer Befragung von Auszubil-
denden aus verschiedenen Gewerken
der Bauwirtschaft: Die Bemiihungen
um mehr Beratung und Vorsorge, die
vor einiger Zeit auch durch neue Vor-
schriften verstdrkt wurden, sind dem-
nach nur zum Teil erfolgreich. Zwar
kommen die Informationen bei den jun-
gen Menschen an — aber viele ziehen
nicht die erhofften Schliisse daraus.

Konkret zeigten sich 91 Prozent der
Befragten dartiber informiert, dass UV-
Strahlung gefdhrlich sein kann. Aufler-
dem wussten 83 Prozent, dass langérm-
lige Kleidung davor schiitzt. Zugleich
dullerten aber 57 Prozent die Ansicht,
dass ein normaler Sonnenbrand unge-
fahrlich sei. Nur 20 Prozent der befrag-
ten jungen Menschen gaben an, dass sie
Schutz vor Sonnenstrahlen wichtig nah-
men. Gerade einmal 17 Prozent berich-
teten, dass sie regelmiBig Sonnen-
creme benutzen. Und nur 15 Prozent
schiitzen sich mit langdrmliger Klei-
dung vor sengenden Sonnenstrahlen.

Das Ttckische sei, dass ,gerade Ver-
brennungen in jungen Jahren schwer-
wiegende gesundheitliche Folgen ha-
ben koénnen“, warnt Anette Wahl-Wa-
chendorf, die Leiterin des Arbeitsmedi-
zinischen Dienstes der Bau-Berufsge-
nossenschaft. ,Die durch UV-Strahlung
geschidigte Haut vergisst nichts.“ Zu-
gleich aber sei wirksamer Schutz leicht
moglich. ,Gerade bei diesen jungen Be-
schéftigten miissen wir unsere Bemii-
hungen verstdrken, um eine Verhaltens-
dnderung hinzubekommen.*

Das weitverbreitete Wissen iiber die
Schutzmoglichkeiten legt dabei nahe,
dass eine seit dem vergangenen Herbst
geltende neue Rechtsverordnung zumin-
dest im Ansatz erfolgreich ist: Seither
sind Baubetriebe nicht mehr nur aufge-
rufen, sondern verpflichtet, ihren Be-
schéftigten arbeitsmedizinische Bera-
tung und Hautkrebsvorsorge aktiv anzu-
bieten. Wie Wahl-Wachendorf berich-
tet, haben 2019 immerhin 60 600 Baube-
schéftigte solche Vorsorgetermine wahr-
genommen. Offenbar fehlt es aber noch
an der Entschlossenheit der Arztbesu-
cher, ihr Wissen im Alltag anzuwenden.

In der prallen Sonne
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Corona trifft Immobilienmarkt

Anleger und Buromieter reagieren auf Pandemie

pso. FRANKFURT. Die Corona-Pan-
demie und ihre Folgen haben auch den
Immobilienmarkt erreicht. Wie aus den
Berichten fiihrender Maklerhduser
uber das zweite Quartal 2020 hervor-
geht, gingen die Transaktionen am deut-
schen Gewerbeimmobilienmarkt vergli-
chen zum Vorquartal und dem Vorjah-
reszeitraum erheblich zuriick. Dies
tritbt auch die Aussichten. Der Immobi-
liendienstleister JLL Dbeispielsweise
rechnet fiir dieses Jahr nur mit einem
Transaktionsvolumen von rund 70 Milli-
arden Euro am Markt fiir Biros, Laden-
flachen, Hotels, Logistikhallen und ge-
werbliche Wohnungskiufe, also ohne
die Transaktionen von Kleinanlegern
auf dem Wohnungsmarkt. Dies entspré-
che einem Riickgang im Vergleich zu
2019 um fast ein Viertel. JLL begriindet
dies in einer Mitteilung unter anderem
damit, dass die ,immer noch lahmen
Reisetdtigkeiten“ den Abschluss oder
das Fortfiihren mancher Transaktionen
behindern. Solange die Einreisebe-
schrdnkungen aus bestimmten Her-
kunftsldindern aufrechterhalten blie-
ben, werde der Markt nur einge-
schrankt und {iberwiegend national
funktionieren.

Etwas optimistischer betrachtet der
Dienstleister Savills das Geschehen: Er
glaubt zwar, dass die Marktzahlen noch
nicht den Tiefpunkt erreicht haben,
dass das Interesse der Marktteilnehmer
aber die Talsohle schon durchschritten
habe und folglich wieder bessere Zei-

ten kommen. Auch das Maklerhaus
CBRE verbreitet gewisse Hoffnungen:
Die konjunkturelle Schockstarre sei
iberwunden, heifit es in einer Mittei-
lung, und die offentlichen Hilfen und
konzertierten Aktionen sollten dafiir
sorgen, dass sich das Vertrauen der In-
vestoren in den deutschen Immobilien-
markt, der global als einer der stabils-
ten und sichersten Anlagehéfen gelte,
weiter verfestige.

Der Riickgang der Investitionen im
zweiten Quartal war auBerordentlich
stark. So weist JLL fiir das erste Halb-
jahr insgesamt noch ein Transaktions-
volumen von 42,5 Milliarden Euro aus,
31 Prozent mehr als im Vorjahreszeit-
raum. Das lag aber ausschlieBlich am
starken, von der Corona-Krise weitge-
hend noch unbeeinflussten ersten Quar-
tal. Das zweite Quartal steuerte dage-
gen nur noch weniger als 15 Milliarden
Euro zum Transaktionsvolumen bei.
Unter den einzelnen Anlagekategorien
schnitten besonders Hotels und Einzel-
handel schlecht ab, wobei Geschéfte
fiir den Lebensmittelhandel einigerma-
Ben gefragt blieben. Aber auch die
Nachfrage nach Biiros, den wichtigsten
Gewerbeimmobilien, fiel kraftig zu-
riick. Das betraf auch Vermietungen:
Im ersten Halbjahr wurden in den sie-
ben groften deutschen Stiddten nur
noch Vertréige fiir Biirofldchen von 1,28
Millionen Quadratmetern abschlossen,
etwa 35 Prozent weniger als im Vorjahr.
Im Moment sei es nicht die Zeit, Umzii-
ge zu realisieren, meint JLL.

Hoffnung fur Turkei-Urlauber

Tourismusbeauftragter: Wollen Reisen ermoglichen

dpa-AFX. BERLIN. Der Tourismusbe-
auftragte der Bundesregierung, Tho-
mas Bareif3, sieht wachsende Chancen
fiir eine Aufhebung der coronabeding-
ten Reisewarnung flir die Tirkei.
~Wenn die Lage gut ist — und letzte Wo-
che war die Lage gut — kdnnen wir rela-
tiv schnell die Offnungen vorbereiten®,
sagte der CDU-Politiker am Montag im
,Frithstart® von RTL/ntv. Man sei mit-
tendrin in Uberlegungen, ,was tun wir
die néchsten Tage, um auch hier Reisen
zu gewéhrleisten®.

Voraussetzung sei neben niedrigen In-
fektionszahlen, dass das tiirkische Ge-
sundheitssystem Virusausbriiche so be-
waltigen konne, dass Urlauber wieder
gesund nach Hause kommen. Die Ge-
sprache mit der Regierung der Tirkei
seien gut gewesen. ,Man merkt, da wird
sicherlich auch viel gemacht, dass vor
Ort gewahrleistet ist, dass der Schutz da
ist.“ Die Tiirkei miisse genauso beurteilt
werden wie andere Urlaubslénder: , Mit
jedem Land miissen wir fair und gerecht
umgehen.“ Erst am vergangenen Don-

nerstag hatte eine hochrangige tiirki-
sche Regierungsdelegation in Berlin ver-
geblich versucht, eine Aufhebung der
Reisewarnung zu erreichen. AuBenmi-
nister Heiko Maas (SPD) sagte seinem
Kollegen Mevliit Cavusoglu lediglich zu,
neue Daten zur Infektionslage und Ge-
sundheitsversorgung in der Tirkei zu
priifen. Angestrebt sei ein abgestimmtes
Vorgehen in der EU. Cavusoglu warf
der Europiischen Union vor, Reisebe-
schriankungen fiir die Tiirkei aus ,,politi-
schen Motiven“ aufrechtzuerhalten. Die
Ttrkei sei ein sicheres Reiseland.

Die Bundesregierung hat die im Mérz
verhingte weltweite Reisewarnung in-
zwischen fiir 32 europiische Lander auf-
gehoben. Fiir die Tiirkei und etwa 160
weitere Linder gilt sie aber nach jetzi-
gem Stand bis zum 31. August weiter.
Die Tiirkei trifft das als drittbeliebtestes
Urlaubsland der Deutschen nach Spa-
nien und Italien besonders hart. Auf3er-
dem hat die Bundesregierung die Tiirkei
zusammen mit 125 anderen Lindern als
Corona-Risikogebiet eingestuft.



